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受講された皆さまの声

｜Ａ証券会社様｜

実施例｜プレゼンテーションスキルアップ研修

テーマ
営業力･顧客対応力の強化

概要

現代のビジネスパーソンにとって、プレゼンテーションは必須

のスキルです。「プレゼンテーション＝大勢の前で話をする」

ことを想像しますが、少人数の場面も数多く存在します。

顧客との商談や会議での発言、朝礼のスピーチなどにおいて、

人前に立つとあがってしまう、思ったことが話せない、人を引

きつけられないなど、悩みを抱える方は少なくありません。

本研修では、プレゼンテーションの正しいやり方を無理なく

自然に身につけ、皆さまのビジネスの成果により直結する

プレゼンスタイルの獲得を目指します。

効果

 あがらずに、人前で堂々と話せるようになる

 自己流のプレゼンスタイルから脱却して、人を引きつける話
ができるようになる

 ビジネスの成果に直結する、説得力のあるプレゼンができる
ようになる

実践的なテクニックを
学べた

30代・営業

実践的な内容だったた
め、明日から実行でき
そう

30代・営業

何を意識するのかを知
らなかったため、その
知識がついた

40代・管理職

今まで知らなかった
プレゼンスキルを学べ、
明日から使える内容
だった。
また、練習も行いやす
く、取り組みやすい。

50代・管理職


